
Deine Aufgaben 

• Du übernimmst und betreust eigenverantwortlich ein 
bestehendes Kundengebiet und berätst unsere Kunden aus 
Handwerk, Gewerbe und Industrie direkt vor Ort.

• Bestehende Kundenbeziehungen pflegst du nachhaltig und 
gewinnst aktiv neue Kunden.

• Du erkennst die Bedürfnisse unserer Kunden, entwickelst 
praxisorientierte Lösungen und präsentierst unser Sortiment 
sowie neue Produkte und technische Innovationen überzeugend.

• Du planst und organisierst deine Kundenbesuche und 
Vertriebsaktivitäten selbstständig.

• Durch den gezielten Ausbau deines Vertriebsgebiets erschließt 
du neue Kunden, Branchen und Marktpotenziale.

• In enger Zusammenarbeit mit dem Vertriebsinnendienst sorgst 
du für kompetente Beratung, reibungslose Auftragsabwicklung 
und optimale Kundenbetreuung.

Deine Stärken
• Du bringst mindestens 5 Jahre Berufserfahrung und fundierte 

Kenntnisse im Bereich Stahl und Werkstoffe mit.

• Idealerweise hast du bereits Erfahrung im technischen 
Vertrieb oder Außendienst.

• Zusätzliche Kenntnisse in der Bau- und Werkzeugtechnik sind 
von Vorteil, aber kein Muss.

• Du überzeugst durch Freude am Kundenkontakt und am 
Aufbau langfristiger Geschäftsbeziehungen.

• Mit deinem sicheren Auftreten, Verhandlungsgeschick und 
deiner Vertriebsstärke gewinnst du Kunden.

• Du arbeitest selbstständig, strukturiert und zielorientiert.

• Eigeninitiative, Verantwortungsbewusstsein und Teamgeist 
zeichnen dich aus.

• Du gehst sicher mit digitalen Anwendungen um und bist 
bereit, dich fachlich weiterzuentwickeln.

Außendienstmitarbeiter (m/w/d)

Darauf kannst du dich freuen 

STANDORT: Cottbus und Umgebung| VOLLZEIT: 38 Stunden  | START: ab sofort 

Handelshof Cottbus GmbH | Drewitzer Str. 7 |  03042 Cottbus | pft-cottbus.de

JETZT BEWERBEN
Bewirb Dich ganz unkompliziert – 
ein Lebenslauf, relevante Zeugnisse und Dein 
frühestmöglicher Eintrittstermin genügen. 

Sende Deine Unterlagen an:
bewerbung@pft-cottbus.de

DU HAST FRAGEN?
SPRICH MICH GERNE AN!

Heidi Lehnick

E-Mail: heidi.lehnick@partnerfuertechnik.de

• unbefristete Festanstellung 
mit langfristiger Perspektive

• faire und leistungsgerechte 
Vergütung

• gründliche Einarbeitung und 
Unterstützung durch ein 
erfahrenes Team

• sicherer Arbeitsplatz in einem 
regional verwurzelten 
Unternehmen

• Dienstwagen - auch zur 
privaten Nutzung

• JobRad- und IT-Leasing
• Steuerfreier Sachbezug über 

die Ticket Plus® Karte
• Facharzt- und Terminservice 

über BetterDoc
• betriebliche Altersvorsorge
• Mitarbeiterrabatte auf 

unser Sortiment

• 30 Tage Urlaub
• 38-Stunden-Woche
• freie Wochenenden
• Arbeitszeitgestaltung auf 

Vertrauensbasis
• flexible Tages- und 

Terminplanung im 
Außendienst

• kollegiale Zusammenarbeit 
• strukturierte und praxisnahe 

Einarbeitung
• Zuverlässigkeit & Teamgeist 

werden geschätzt
• flache Hierarchien und kurze 

Entscheidungswege

Sicheren Arbeitsplatz Benefits Work-Life-Balance Team & Kultur

Schwerpunkt Stahlhandel


